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Bu ders sadece ylz ylze egitim seklinde yUrttilmektedir.
Bu dersin 6nkosulu yada es kosulu bulunmamaktadir.

Bu dersle iliskili dnerilen baska dersler bulunmamaktadir.

Ogretim

Konular Yontemleri

Girisimcilik kavrami, girisimci 6zellikleri ve sanat
sektérinde is modelleri

Bagimsiz sanat atolyesi kurma surecleri ve temel
fizibilite calismalari

Kendi isini kurma: is plani ve is modeli kanvasi
hazirlama

Sanat piyasasi dinamikleri, pazar arastirmasi ve hedef
kitle analizi

Atolye yonetimi: Mekan planlamasi, malzeme tedariki
ve stok kontrolU

Sanatta markalasma, sanatci portfolyosu ve kurumsal
kimlik olusturma

Ara Sinav (Uygulama/is Plani Sunumu)

Finansal yonetim: Maliyet hesabi, bltceleme ve sanat
eseri fiyatlandirma stratejileri

Kultir-sanat projeleri icin fon bulma, hibe programlari
(KOSGEB vb.) ve sponsorluk

Sanatta e-ticaret, dijital pazarlama ve sosyal medya
yonetimi

Sanat galerileri, mtzayedeler, fuarlar ve
koleksiyonerler ile iliskiler (Networking)

Atolyelerde is sagligi ve guvenligi uygulamalari, risk
analizi

Serbest calisan sanatcilar icin musteri iliskileri ve
iletisim stratejileri

Dénem sonu atolye isletme ve girisimcilik projelerinin
sunumu ve degerlendirilmesi
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I Ogrenme Ciktilari
# Ogrenme Ciktilan

1 Sanat sektoriine yonelik bagimsiz bir atélye veya isletme kurmak icin gerekli is plani ve fizibilite
sureclerini planlar.

2 Urettigi geleneksel sanat eserlerinin maliyet analizini yaparak piyasa dinamiklerine uygun ve rekabetci
fiyatlandirma stratejileri gelistirir.

3 KUltlr ve sanat Uretimleri icin uygun fon, hibe (KOSGEB, Bakanlik vb.) ve sponsorluk mekanizmalarini
arastirarak projelendirir.

4 Sanat atélyesinde Uretim sureglerinin planlanmasi, stok kontroli ile is sagligi ve guvenligi kurallarini
uygular.

5 Dijital pazarlama, e-ticaret ve etkili iletisim araclarini kullanarak profesyonel sanat ekosisteminde
(galeri, fuar, koleksiyoner) ag (networking) kurar.

I Surdiriulebilir Kalkinma Amaclari

icerik girilmemistir.

I Dersin Temasi

icerik girilmemistir.

I AKTS is Yiiki

Etkinlik Siire (Saat) Sayi is Yiiki
Teorik Derse Katilim 0 0 0
Sinif Disi Calisma (On Hazirlik & Pekistirme Amach) 0 0 0
Odevler 0 0 0
Proje - Rapor - Sunum Hazirlama 0 0 0
Ara Sinav Hazirhdi (sinav siresi dahil) 0 0 0
Final Sinavi Hazirligi (sinav suresi dahil) 0 0 0
Uygulama (Laboratuvar, Muzik/Enstriman Uygulamasi, 0 0 0
Atolye/Saha Calismasi vb.)

Staj Uygulamasi 0 0
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Hesaplanan AKTS

I Olcme ve Degerlendirme

icerik girilmemistir.



