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Ders Kodu - Ders Adi

Ders Turi

Teori + Uygulama
AKTS

Ders Dili

Ders Tiiru

Ogretim Elemanlari

Dersin Verilis Bicimi
Onkosullar
Onerilen Dersler
Onerilen Kaynaklar

Staj & Uygulama

Ders izlencesi

Ogrenme

Haftalar Ciktilari

I Ogrenme Ciktilari

#  Ogrenme Ciktilan

PZL619 - Stratejik Pazarlama Kararlan

I.Yariyil

3+0

7.5

Turkce

Zorunlu Dersler

PROF. DR. GULFIDAN BARIS

Bu ders sadece ylz ylze egitim seklinde yUrttilmektedir.

Bu dersin 6nkosulu ya da es kosulu bulunmamaktadir.

Bu dersle iliskili dnerilen baska dersler bulunmamaktadir.

LiteratUr taramasi

Bu ders icin uygun degildir.

Konular

Giris

isletme amaclari ve pazarlma planlamasi
Deger yaratma slreci ve pazarlama
MUsteri degeri

Rekabetci Ustlnlik ve strateji

Urlin karralari ve strateji

Fiyat kararlari ve strateji

Dagitim kararlari ve strateji

Tutundurma kararlari ve strateji

Ara sinav

Konumlama ve Markalama
Deger zinciri ve pazralama
BlUyUme stratejileri

Ornek Olaylar

Bireysel calisma 6zellikleri kazanabilecektir.

1
2 Sececegi bir konuda derinlemesine bilgi sahibi olabilecektir.
3

Calismasini raporlayabilecektir.

Ogretim
Yontemleri
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I Ogrenme Ciktilari
# Ogrenme Ciktilan
4 Sayisal analiz yapar

5 Bir konuda analizleride iceren rapor yazar

I Surdirilebilir Kalkinma Amaclari

icerik girilmemistir.

I Dersin Temasi

icerik girilmemistir.

I AKTS is Yiiki

Etkinlik Siire (Saat) Sayi is Yiiki
Teorik Derse Katilim 0 0 0
Sinif Disi Calisma (On Hazirlik & Pekistirme Amacli) 0 0 0
Odevler 0 0 0
Proje - Rapor - Sunum Hazirlama 0 0 0
Ara Sinav Hazirhdi (sinav siresi dahil) 0 0 0
Final Sinavi Hazirligi (sinav suresi dahil) 0 0 0
Uygulama (Laboratuvar, Muzik/Enstriman Uygulamasi, 0 0 0
Atélye/Saha Calismasi vb.)

Staj Uygulamasi 0 0
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Hesaplanan AKTS

I Olcme ve Degerlendirme

icerik girilmemistir.



